Bir Ekonomi Raporu : “Global Kriz Sonrası İslami Bankaların 4 Alanda Çalışma Yapması Gerekir.”
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Yeni çıkan bir ekonomi raporu, İslami bankaların krizin sonuçları çerçevesinde gelecek dönemde dört önemli alanda çalışma yapmalarının zaruri olduğunu önemle belirtti. Bu dört alan, bireysel finansmanı geliştirecek işlemlere girmek, risk yönetimini iyileştirmek, işlemlerin maliyetini düşürmek, mevcut hizmetleri iyileştirmek ve uluslar arası büyüme fırsatlarını keşfetmektir.

Rapor, birinci alanın kendisini, geçmişte bazı İslami bankaların biraz yöneldiği alanlar olan bireysel finansman, varlık yönetimi ve çeşitli yatırım bankacılığı hizmet alanları gibi yeni iş geliştirme planlarına girerken ürün yelpazesini çeşitlendirme ve güçlendirme işinde gösterdiğini ifade etti. 

Son birkaç sene zarfında İşbirliği Konseyi ülkelerinde bireysel finansman araçları güçlü gelişme oranlarını sürdürdü. Körfez ülkelerindeki bireysel finansmanların hacmi 2003 senesindeki 30 milyar USD tutardan 2008 yılında 80 milyar USD’ye yükselerek %22 civarında yıllık büyüme oranı kaydetti.

Körfez devletlerindeki kredi kartı işlemleri hacmi de 2003 yılındaki 2,3 milyar USD rakamından 2008 yılında 7,4 milyar USD rakamına yükselerek %26 civarında yıllık büyüme oranı kaydetti.

İslami bankaların yatırım bankacılığı hizmetleri pazarlarında ve sermaye pazarları faaliyetinde sınırlı mevcudiyetleri yanında İslami fonlar, fon yöneticileri tarafından gelişmede öncelikli alanlardan biri olarak kabul edilmektedir. Körfez ülkelerindeki yatırım bankacılığı hacmi 210 milyar USD’ye ulaşmasına rağmen 2006’dan 2008’e kadar olan dönemde sendikasyon kredilerinde, sahiplik ve konsorsiyum anlaşmalarında mücadele eden ilk 10 şirket arasında hiç bir İslami banka bulunmamaktadır.

Uluslar arası sukuk pazarında 2008-2009 yıllarında bir düşüş görüldü ancak 2010 yılında toparlanacağı tahmin edilmektedir. Altyapı yatırımları sukukun gelişmesini destekleyen ana faktörlerden biri olarak kendini gösterecektir. Zira Suudi Arabistan emlak yatırımları için 202 milyar USD tutarında finansmana ihtiyaç olduğunu duyurdu. Bunun yanında Emirlikler 250 milyar USD tutarında yatırım yapılacağını duyurdu. Bu yatırımların hacmi finans krizinin sonuçlarına göre değişebilir ancak finansmana ihtiyacı olan çok sayıda altyapı projeleri olduğu senaryolarının devam ettiği var sayılmaktadır.

Buna ilave olarak, Körfez İşbirliği Konseyi ülkelerinde devlet fonları ihraçlarının sukuk pazarında artan paylarını destekleyeceği tahmin edilmektedir. Körfez İşbirliği Konseyi devletlerindeki sukuk ihraçlarında devlet fonlarının payı 2005 yılında sadece %6 olan oranına kıyasla 2008 yılında %57 olmuştur.

Raporun araştırılmasını tavsiye ettiği ikinci alan ise, İslami bankaların kredilerin ve nakitin buharlaşması ile ilgili olarak karşılaştıkları zorlukları azaltmak amacıyla risk yönetimini geliştirmeleridir. Bu da yeteneklerin ve risk yönetimi kapasitenin geliştirilmesi sayesinde olur. İslami bankaların, kredi verme disiplininden başlayarak kredi onama sürecinin tadil edilmesi, risk hacmine göre fiyatlandırma yapılması ve etkili ve verimli bir krediler tahsil süreci temin edilmesine kadar kredi riski ile alakalı katma değere sahip faaliyet zincirinin bütün halkalarındaki iktidarını azaltması gereklidir.

Üçüncü alan, işlemlerin maliyetinin düşürülmesine ve ihtiyaçların arttığı bir pazarda rekabet gücünü sürdürmek adına hizmetlerin kalitesinin iyileştirilmesine odaklanıyor. Özellikle uluslar arası bankaların maliyet iyileştirmede başarılı programlar uygulamak için kullandığı beş etkili faktör İslami bankalara yardımcı olabilir. Bu faktörler, dağılımına göre sunulan hizmetlerin maliyetini iyileştirmek, back-office işlemlerinin ve bilgi işlem sisteminin verimliliğini arttırmak, birimlerin hacmini geliştirmek veya dış kaynak kullanmak, yönetim yapısı katmanlarını ayırmak ve üretimle ilgili düşünceleri desteklemektir.

Dördüncü ve son alan uluslar arası büyüme fırsatlarını araştırmaktır. Özellikle ilave sermayenin pazarlara girişinin ilanı ile büyük bir istifade imkanı sağlayan en azından bu pazarlara giriş kolaylığı bulunan böyle bir zamanda bu fırsatları kollamak gerekir. İslami bankaların uluslar arası açılım stratejisinin uygulamasında kullanabileceği üç model vardır. Bunlar, genel açılım, hedeflenen ülkelerde uzman bankacılık hizmetleri sunmak ve pazardaki oyuncularla ortaklık tesis etmektir. Bu gibi stratejik kararları alırken, pazarın büyüme potansiyeli, pazara giriş kolaylığı ve rekabet derecesi gibi kriterlerin tetkik edilmesi gereklidir.

“McKinsey&Company” şirketinin yayınladığı rapor, global finans krizinin dünyanın her tarafındaki bankalar üzerinde etkili olduğuna ve İslami finansın büyük pazarlarının da bundan nasibini aldığına işaret etti. Aynı zamanda uluslar arası rapor, 2008 yılında bankaların dünya genelinde 700 milyar USD zarara maruz kaldığını belirtti.

Rapor, finansal krizin Suudi Arabistan, Emirlikler, Katar, Bahreyn, Umman ve Kuveyt üzerine olan etkisi üzerinde durarak 2009 yılında –olması halinde- ancak sınırlı bir büyüme görüleceğini belirtti. İslami bankaların 16. Dönem uluslar arası konferansında 2009-2010 yılı için yayınlanan rekabet gücü raporuna göre, hisse senetleri piyasalarında şiddetli bir sarsıntı görülmüş ve 2009 yılındaki kısmi toparlanmaya rağmen keskin bir düşme olmuştur. İşbirliği Konseyi ülkelerindeki bankalar likidite azlığı nedeniyle zor aşamalarla, kredi geri ödemelerindeki taahhüdünü yerine getirememe gerçeği ve riskin varlığını hissetmedeki artışla yüz yüze geldiler.

Hazırlanmasına “McKinsey&Company” şirketinin iştirak ettiği rapor, İslami finans alanında görülen son gelişmelere ışık tutarak finansal krizin bütün dünya genelinde bankaların ve ekonomilerin önüne çok sayıda zorluklar ve kısıtlamalar koyduğunu açıkladı. Özellikle etkilediği bankacılık sektöründe uluslar arası bankaların 2008 yılında 700 milyar USD’ye varan ağır zararlara maruz kaldığını ve en büyük 25 bankanın kredi krizi sonucu bilanço/hisse değerlerindeki düşüşteki paylarının %83 oranına ulaştığını belirtti.

Raporda finansal krizin İslami finansın büyük pazarlarındaki 2009 yılı büyüme oranları üzerinde de çok açık bir etkisinin olduğu ve Körfez İşbirliği Konseyi devletleri ekonomilerini etkilediği belirtildi. 2009 yılında olması halinde sınırlı bir büyüme görüleceğini IMF tahminlerinin 6 Körfez İşbirliği Konseyi ülkesinden üçünün (Suudi Arabistan, Kuveyt ve Emirlikler) gayri safi milli hasılalarında 2009 yılında bir düşmeye işaret ettiği belirtildi. Bununla birlikte İşbirliği Konseyi ülkelerinin tamamında gayri safi milli hasılanın % 2-4 oranında büyüme kaydetmesi şeklinde olumlu bir oran tahmini yapılırken Katar devletinin %18,5 oranında bir büyüme gerçekleştireceği tahmin edilmektedir.

Bu olaylar göz önüne alındığında İslami bankaların 2008 yılından bu yana krizden uzak duramadığı görülmektedir. Ancak aktiflerinin büyüme oranı açısından geleneksel bankaların üzerinde olan İslami bankaların başarısı ile birlikte baş pazarlardaki İslami bankacılık hizmetleri nüfuzu artmıştır. İslami bankalar 2008 yılında geleneksel bankalara üstünlük sağladığı başarılı aktif büyüme oranlarını sürdürdü. Aynı yıl içinde bankacılık sektörü %11 oranında büyüme kaydederken Ürdün ve Kuveyt’teki İslami bankaların aktifleri %15 oranında bir büyüme gösterdi.

Geleneksel bankalardaki İslami işlemler birimleri hızlı bir şekilde büyümeye devam etti. Bu durum İslami bankacılık işlemleri payındaki artışta kendini göstermektedir. Emirlikler ve Katar’da bulunan geleneksel bankaların İslami hizmetler birimlerinde 2007 yılına oranla 2008 yılında %80 bir büyüme olmuştur.

İslami finans aktiflerindeki büyüme, İslami bankacılık hizmetlerinin baş pazarlardaki nüfuzunun artmasına yol açmıştır. Katar’da İslami finans sektörünün toplam bankacılık sektörü aktifleri içinde 2003 yılında %12,5 olan payının 2008 yılında %20,3 oranına yükseldiği görülmektedir. Türkiye’deki İslami finans sektörü toplam bankacılık sektörü aktifleri içindeki  2003 yılında %9,7 olan payını 2008 yılında %15,7 oranına yükseltmiştir. Rapor, özellikle Körfez İşbirliği Konseyi ülkelerindeki İslami bankaların genel olarak geleneksel bankaların karlılık oranlarından daha yüksek karlılık oranları kaydetmeye devam ettiğine işaret etti. Rapor, Katar’da bulunan en büyük 5 geleneksel bankanın 2008 yılında ortalama aktif getiri oranı %3,2 olurken aynı oranın en büyük 3 İslami bankada %5,9 olarak gerçekleştiğini belirtmektedir.

(Rapor) İslami bankaların karlılığının geleneksel bankalardan daha sert bir şekilde düşme kaydettiğini ve bunun İslami bankalar ile geleneksel bankalar arasındaki farkın azalmasına yol açtığını açıkladı. Emirlikler’deki en büyük 3 İslami bankanın ortalama aktif getiri oranı 2007 yılında %2,7 iken 2008 yılında %0,8 azalarak %1,9 oranında gerçekleşirken yine Emirlikler’deki en büyük 3 geleneksel bankanın ortalama aktif getiri oranı 2007 yılındaki %1,8 oranından %0,3 düşme göstererek 2008 yılında %1,5 olmuştur.

İslami bankaların piyasa değerleri ve karlılıkları büyük bir baskıya maruz kalmıştır ve bu durum geleneksel bankalarla aralarındaki farkın azalmasına yol açmıştır. Gelirler 2008 yılı başından bu yana keskin düşüşler kaydetmiştir ve bu durum özellikle yatırım faaliyetinden elde edilen gelirin azalmasına yol açmaktadır.     

Ayrıca rapor, kriz başladığından bu yana İslami bankaların borsadaki performansının genel olarak geleneksel bankaların performansında olduğu gibi benzer bir düşme trendinde olduğuna işaret etti. Bazı ülkelerdeki İslami bankalar pazar tahminleri açısından rekabet avantajlarını kaybetmektedirler. 2008 haziran ayında Katar ve Emirlikler’deki İslami bankaların maliyet/kar oranı geleneksel bankalara kıyasla artma eğilimi göstermiştir. Bununla birlikte 2009 yılında kıyaslandığı zaman geleneksel bankalar yararına en iyisi olmasına dair beklentiler vardı. 

Ekonomi raporu, bazı İslami bankaların tökezleyen krediler açısından geleneksel bankalardan daha çok etkiye açık olduğunu açıkladı. İslami bankalar emlak sektöründeki yoğun faaliyetinden kaynaklanan risk ile yüz yüze gelmeye devam etmektedir. Bu bankaların operasyonel yeterliliği hala geleneksel bankaların gerisinde kalmaya devam etmektedir. Zira, yatırım faaliyeti gelirlerindeki azalma ve ödeneklerin artışı karlılığı azaltmaya sevk eden faktörler olarak kabul edilmektedir. Bahreyn, Emirlikler, Katar ve Kuveyt’teki en büyük 3 İslami bankanın toplam karlılığı analiz edildiği zaman, yatırım faaliyetlerinin toplam gelirler içindeki payının %4,9 olduğu 2007 yılına kıyasla 2008 yılında %3,5 oranında olduğunu görürüz. Benzer şekilde aynı banka grubundaki ödeneklerin toplam maliyet içindeki payının %0,4 olduğu 2007 yılına kıyasla 2008 yılında %1,2 olduğu görülmektedir.

İslami bankaların geleneksel bankalara oranla operasyonel maliyetlerinin artması karlılıkları üzerine ilave bir baskı teşkil etmektedir. Zira, Türkiye’deki en büyük 3 İslami bankanın operasyonel maliyetleri bankacılık sektörünün genelinde %3,3 olan orana kıyasla ortalama aktiflerinin %4,4 oranında gerçekleşmektedir. Körfez devletlerine gelince; Kuveyt’te bulunan en büyük 3 İslami bankanın operasyonel maliyetleri bankacılık sektörünün genelinde %1,6 olan orana kıyasla ortalama aktiflerinin %2,5 oranında gerçekleşmektedir. Ayrıca İslami bankalar 2008 yılında problemli kredilerle ilgili olarak baş pazarlardaki geleneksel bankalardan daha yüksek bir oran kaydettiler. Problemli kredilerin aktiflere oranı açısından Kuveytli en büyük 3 geleneksel banka İslami bankalarda %8,6 olan orana kıyasla %4,7 gibi bir oran kaydetti.

Rapora göre Emirlikler’deki duruma gelince; en büyük 3 geleneksel bankanın aktifleri içindeki problemli krediler oranı İslami bankalarda %3 olan orana kıyasla %1,6 olarak yer almıştır. Emlak sektöründeki yavaşlamadan kaynaklanan etkinin tamamının kademeli olarak ortaya çıkmasıyla beraber İslami bankaların 2009 yılında üstlendiği problemli kredilerin hacmi de artmaktadır.

İslami bankaların emlak varlıklarından sahip oldukları payı da geleneksel bankaların payından daha büyük olmaya devam etmektedir.

Yıllık raporların çıkardığı sonuca göre; Emirlikler’deki en büyük 3 İslami bankanın sahip oldukları emlak varlıkları geleneksel bankalardaki %19 oranına kıyasla bankacılık aktifleri toplamında %26 oranında yer almaktadır.

Kuveyt’teki duruma gelince; en büyük 3 İslami bankanın sahip olduğu emlak varlıkları, geleneksel bankalardaki %20 oranına kıyasla bu bankaların bankacılık aktifleri toplamında %24 oranıyla daha büyük bir orana sahiptir.

McKinsey raporu, genel olarak önceki yıllardaki genel trendle uyumlu olarak emlak varlıklarına yüksek bir odaklanma olduğunu teyit etti. Buna ilave olarak ta, emlak şirketlerinin İslami bankaların karlılığını azaltan kriz esnasında piyasa oranlarından daha az oranlarda gelir kaydettiğini belirtti.

Bunun yanında, likidite meselesi İslami bankaların önünde büyük bir engel olmaya devam ediyor. İslami bankaların mevduatla ilgili olarak pazar payını korumaya muktedir olmalarına rağmen “mevduat savaşında” artan bir rekabete girmeleri gerekecektir. Özellikle İslami bankalar geleneksel bankalara kıyasla çok aşikar olan aktiflerin vadeleri ile pasiflerin vadelerinin uyumsuz olmasından sıkıntı çekmektedir. Bunu, Körfez İşbirliği Konseyi ülkelerindeki aktifleri açısından en büyük 7 İslami ve geleneksel banka örneğinde görmek mümkündür. 2008 yılında, süresi bir seneden beş seneye yayılan sözleşmelere bağlı vadeler dönemine ait net likidite açığı İslami bankaların toplam aktifleri içinde aynı döneme ait geleneksel bankalardaki %16 oranına kıyasla %23 oranında yer almaktadır. 

